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Business Talk iievien

Hausverkauf ohne Maklerverpflichtung — die Immoline-Basel AG macht Schluss mit Knebelvertrigen

o

«Verdient wird nur im Erfolgsfall.» Thomas Kostner betreibt eine Internetplattform fiir reprisentative Liegenschaften.

Wer eine Jugendstil-Villa im Bach-
lettenquartier, Stockwerkeigentum
an guter Lage oder ein Ein- oder
Mehrfamilienhaus verkaufen méch-
te, ist bei der Immoline-Basel AG
gut aufgehoben. Auf der Website
www.immoline-basel.ch werden re-
prdsentative Wohnobjekte aus Ba-
sel und seiner niheren Umgebung
in grosser Auswahl auf attraktive
und professionelle Weise vorge-
stellt. Das Beste dabei: Die gesam-
te Insertion ist kostenfrei.

Der Baslerstab hat sich mit Tho-
mas Kostner, dem Inhaber der Im-
moline-Basel AG, iiber diese beson-
dere Dienstleistung unterhalten.

Herr Kostner, Sie stellen Haus-
besitzern und Kaufinteressenten
eine kostenlose Plattform zur
Verfiigung. Was steckt dahinter?
Die Uberzeugung, dass ein Immo-
biliendienstleister seinem Kunden
zum Erfolg verhelfen sollte. Wer
eine Liegenschaft verkaufen will,

macht heute oft ungute Erfahrun-
gen. Viele Makler dringen auf Ex-
klusivauftrage und wiirden am lieb-
sten alle anfallenden Kosten auf ih-
re Kunden abwilzen. Im schlimm-
sten Fall hat der Liegenschaftsbe-
sitzer Kosten, obwohl seine Immo-
bilie nicht verkauft wurde. Das
muss nicht sein. Wir beweisen,
dass es auch anders geht. Der Im-
moline-Kunde bezahlt im Erfolgs-
falle die ortsiibliche Vermittlungs-
gebiihr und keinen Rappen mehr!

Text und Bilder werden von Ih-
nen erstellt ?

Ja, von mir personlich. Nach vor-
gingigem Telefonat oder Bera-
tungsgesprich an unserem Basler
Firmensitz besuche ich den Kun-
den vor Ort und erstelle dann den
Internetauftritt mit ansprechendem
Text, Bildern, eventuell kleinem
Videoclip und das Exposé.

Und fiir diese Dienstleistung stel-
len Sie keine Rechnung?

Nein. Die anfallenden Kosten sind
mein unternehmerisches Risiko,
die sich durch den erfolgreichen
Verkauf amortisieren.

Wie wahrscheinlich ist dieser er-
folgreiche Verkauf?

Im Durchschnitt dauert es vier bis
zwolf Wochen bis zum Kaufab-
schluss. Kunden, die monatelang
erfolglos versucht haben, ihre Lie-
genschaft zu verkaufen, sind oft
iiberrascht, wenn diese dann in kiir-
zester Zeit vermittelt werden kann.

Alles dank dem Internet?

Nein, wir sind ein klassisches Im-
mobilien-Treuhandbiiro,  dessen
solide Maklertitigkeit auf 16-jéhri-
ger Branchenerfahrung  basiert.
Ein Hauskauf ist Herzenssache, der
Interessent will auf persdnlicher
Ebene beraten werden. Das Medi-
um Internet spielt jedoch fiir die
Vorinformation des Kunden eine
entscheidende Rolle. Das Internet
bietet da wesentlich mehr Moglich-
keiten als zum Beispiel ein her-
kommliches Inserat und erhoht die
Trefferquote, das Wunschobjekt zu
finden.

Wie sehen Sie den Markt in Basel
zur Zeit ?

Der Immobilienmarkt ist ein reiner
Kaufermarkt. Gute Liegenschaften
sind rar und begehrt. Wir haben
Suchauftrige von iiber hundert bo-
nitatsstarken Kaufinteressenten, die
sofort zum Kauf bereit sind, wenn
ihr Wunschdomizil bei uns herein-
kommt.

Der Sitz der Immoline-Basel
AG im Basler Paulusquartier

Das Konzept findet offenbar An-
klang. Sie haben den Gesamtum-
satz des Vorjahres heuer bereits
im Mirz iibertroffen. Lehnen Sie
sich jetzt erst mal zuriick?
Natiirlich nicht. Ich werde die An-
strengungen eher noch verstéirken.
Der Erfolg ist fiir mich ein Zeichen,
dass unsere Dienstleistung und Be-
reitschaft zum Engagement ge-
schitzt wird. Es freut mich immer
wieder, wenn Empfehlungen aus
dem Kreis bestehender Kunden
kommen. Sich auf diesem Weg ei-
nen guten Namen in Basel zu ma-
chen, ist die beste Garantie fiir den
weiteren Erfolg.
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