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P U B L I R E P O R TAG E

Die Karten auf dem hiesigen Immobilienmarkt werden wie jedes Jahr im Frühling neu gemischt. Der Grund dafür ist, 
dass die meisten Hausverkäufer ihre Liegenschaft in der «blühenden» Jahreszeit zum Verkauf anbieten und auf den 
Markt bringen möchten. Denn was gibt es Schöneres im Verkauf als farbenfrohe Gärten und sonnige Wohnräume.

Endlich Frühling 2019! Viele Liegenschaften kommen jetzt auf den Markt!

«Immobilien-Hochzeit» für das Verkäuferteam  
der Immoline-Basel AG

Die Immobilienunternehmen freuen 

sich auf eine spannende und inten-

sive Zeit. 

Wer bekommt wohl dieses Jahr wie-

der die schönsten und interessantes-

ten Wohnliegenschaften in sein Ver-

kaufsportfolio? 

Wem werden die Hauseigentümer 

das Vertrauen schenken? 

Das hoch qualifizierte achtköpfige 

Verkäuferteam der Immoline-Basel 

AG ist bestens darauf vorbereitet 

und verfügt über das verkaufsstärkste 

Team der Region.

Der erfahrene Firmengründer Thomas 

Köstner ist seit nun schon 18 Immo-

line-Jahren und über zweitausend 

Liegenschaftsverkäufen in jeden Ver-

kaufsprozess involviert. Er verspricht: 

Wir haben für jeden Auftrag Kapazi-

tät und entwickeln für jede Liegen-

schaft eine eigene Verkaufsstrategie.

Zudem steht Diskretion an erster 

Stelle – keine lästigen Verkaufsschil-

der in den Vorgärten und keine Nen-

nung von Adressdaten im Internet.

Das Konzept der Immoline ist einfach 

und kundenfreundlich: «Schluss mit 

der Verkaufsexklusivität und den so-

genannten Knebelverträgen!» Der 

Hausverkäufer bleibt frei und bezahlt 

nur im Erfolgsfall eine ortsübliche Ver-

mittlungsgebühr und keinen Rappen 

mehr. Weichkosten für Prospekterstel-

lung, Inserate etc. fallen keine an.

Die Philosophie der Immoline wird 

zwar oft kopiert, aber die Schweizer 

Hausverkäufer vertrauen dem Origi-

nal. Als Marktführer für den Verkauf 

von Wohneigentum im mittleren bis 

gehobenen Preissegment konnte sich 

das Unternehmen letztjährig wieder 

den grössten Marktanteil im Raum 

Basel sichern. 110 Liegenschaften 

wurden im mittleren Preissegment 

erfolgreich abgewickelt. Zudem  

verkaufte die Spezialabteilung der 

Immoline «Prime Properties» weitere 

35 Luxus-Liegenschaften im oberen 

Preissegment (siehe auch unter Refe- 

renzen unter www.immoline-basel.ch). 

Dank der zweisprachigen Internet-

plattform werden neben bonitätsstar-
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ker einheimischer Klientel auch viele 

ausländische Spitzenkräfte aus der 

Wirtschaft als Käufer gewonnen. Dut-

zende von Kaufinteressenten aus dem 

In- und Ausland sitzen bereits in den 

Startlöchern und warten sehnlichst 

auf die diesjährigen Kaufangebote 

der Region.

Wir freuen uns auf den Immoline- 

Frühling.
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