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Bocklin-Strasse in Basel.

auf dem Biihl in Lorrach-Brombach.

Die Immoline-Basel AG ist ein seit 18 Jahren etabliertes Inmobilienbiiro mit Hauptsitz in der Arnold-

Aktuell im Verkauf: Einfamilienhaus mit Einliegerwohnung, schonem Blick und groBem Garten, gelegen

Foto: privat

Das Kundencenter der Inmoline-Basel AG in der Freien Strasse 105 inmitten der Basler City.
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Begehrte Panorama-Aussichtslage in Binningen

Aktuell im Verkauf: Modernes 1.000 m? Villen-Anwesen mit Lift, Einstellhalle und Pool.

Foto: privat

Foto: privat

s Zeitung

Badische:

Die Immoline-Basel verkauft grenziiberschreitend

Erstmals erhalt ein Schweizer Immobilienunternehmen die Maklererlaubnis vom Landratsamt Lorrach / Immobilienvermittlung von und fiir Deutsche und Schweizer

Basel/Regio. Die Inmoline-Basel AG hat ihren Sitz
in der Arnold-Bocklin-Strasse 31 in Basel und ein
Kundencenter in der Freien Strasse 105, mitten in
der Basler City. Das Unternehmen hat sich binnen
18 Jahren durch die Vermittlung gehobener
Immobilien in bevorzugten Wohnlagen der Region
rund um die Stadt am Rheinknie einen Namen
gemacht.

Der gebiirtige Lorracher Thomas Kostner ist CEO
der Immoline-Basel AG. Foto: privat

Immoline-Griinder und CEO Thomas Késtner
expandiert mit seinem Unternehmen nun in den
stiddeutschen Immobilienmarkt. Dadurch verspricht
sich die Immoline-Basel AG ein lukratives Doppel-
geschaft.

Die Immoline verkauft deutsche Villen, Einfamilien-
hauser und hochwertige Wohnungen an solvente
Schweizer Kunden. Im Gegenzug ziehen viele
Grenzganger aus steuerlichen Grinden in die
Schweiz und benétigen dort Immobilien.

Herr Késtner, warum vermitteln Sie als etabliertes
Schweizer Immobilienblro nun auch im std-
deutschen Raum?

Thomas Késtner (lacht): Das ist einfach erklart. Weil
wir uns als einziges Maklerunternehmen der Region
auf beiden Seiten der Grenze auskennen und die
Anfrage nach deutschen Immobilien unter den
Schweizer Rentnern stetig wachst. Dazu kommt,
dass Lérrach meine Heimatstadt ist und funf meiner
Immobilienspezialisten fur den Verkauf hier aus
der Region stammen. Wir sind im stiddeutschen
Raum, wie auch in Basel und Umgebung stark
verwurzelt und verfligen Uber ein engmaschiges
Beziehungsnetz.

Das heif3t also, dass Ihre bonitdtsstarken Schweizer
Kunden Beim Wegzug nach Deutschland nicht mehr
zwei Maklerbiros beauftragen missen...

Thomas Kdstner: Genau so ist es. Wir organisieren
den Verkauf der Liegenschaft in der Schweiz und
koordinieren fur den Kunden den Kauf seines
neuen Heims in Deutschland aus einer Hand - und
selbstverstandlich umgekehrt.

Welchen Vorteil hat ein deutscher Haus- oder
Wohnungsverkéufer, wenn er die Immoline mit
dem Verkauf beauftragt?

Thomas Kdstner: Das liegt auf der Hand: Er kann die
potenziellen Kaufinteressenten fir seine Immobilie
verdoppeln, da wir ihm nebst deutschen Kaufern
auch Interessenten aus der Schweiz vermitteln
kénnen. Wir deckenden Markt auf beiden Seiten
des Rheins ganzlich ab und bieten die Verkaufs-
objekte auf beiden Seiten der Grenze an.

Der deutsche Immobilienbesitzer, der seine
Immobilie verkaufen méchte, kénnte doch in jedem
Land ein Buro fur den Verkauf engagieren?

Thomas Kostner: Das klingt in der Theorie gut,
hat aber in der Praxis noch nie funktioniert. Zu
viele Kéche verderben den Brei und die meisten
deutschen Makler arbeiten nur mit einem Exklusiv-
auftrag.

Was gibt Ihnen die Sicherheit, dass Sie hier im
stiddeutschen Raum ebenso erfolgreich werden
Kénnen wie in der Agglomeration Basel?

Thomas Késtner: Nach Gber 30 Jahren Erfahrung
im Immobilienverkauf, davon 13 Jahre in Deutsch-
land und 18 Jahre in der Schweiz sowie tiber 2.000
verkauften Liegenschaften in allen Preissegmenten
verlasse ich mich da auf mein Gespr.

Denken Sie, dass ein Schweizer Interessent einen
besseren Preis fiir eine Immobilie bezahlt als ein
deutscher Kunde?

Thomas Kostner: Das ist situativ bedingt. Zumeist
verkaufen Schweizer ihre Liegenschaft nach vielen
Jahren mit einem Millionengewinn und bezahlen
Ihr neues Zuhause in Deutschland dann zu 100
Prozent aus Eigenmitteln. Ihr Vorteil ist, dass es in
Deutschland keinen Eigenmietwert gibt und es sich
daher lohnt, die selbst bewohnte Immobilie ganz-
lich abzuzahlen, um mietfrei zu wohnen. Dadurch
kénnen diese Kunden sehr schnell handeln und
auch einen héheren Preis bieten.

Glauben Sie, dass Ihr landertbergreifendes Konzept
ein Wettbewerbsnachteil fur die deutschen Makler
ist?

Thomas Kodstner: Nein, ganz im Gegen-
teil. Da wir im Interesse des Liegenschaft-
verkdufers handeln, kooperieren wir sehr gerne
mit Maklern, Steuerberatern und Banken.

Wie schaffen Sie die notwendigen Kapazitaten fur
die Auftrdge nebst dem Basler Inmobilienverkauf?

Thomas Koéstner: Fur jede Immobilienabwicklung
garantiere ich eine Fullservice-Dienstleistung von
der Besichtigung, der kostenfreien Wertermittlung,
der Prospekterstellung bis hin zum Notar. Unser
Deutschland-Verkaufsleiter und Topverkaufer
Jurgen Schmidt mit Team und ich persénlich

betreuenden deutschen Immobilienmarkt, den
wir wie unsere Westentasche kennen. Wir arbeiten
schon Jahrzehnte erfolgreich zusammen.

Wie sehen Sie den stiddeutschen Immobilienmarkt?

Thomas Kdstner: Fantastisch. Wir freuen uns darauf.
Die Nachfrage nach hochwertigen Wohnungen,
Einfamilienhausern und auch nach Luxusvillen—und
somit die Preise — steigen standig. Dazu kommen
tiefe Zinsen und eine wiedererstarkte Wirtschaft
in der Region.

Wie sehen lhre Konditionen aus?

Thomas Kostner: Ganz einfach: Verdient wird nur
im Erfolgsfall, dem notariellen Verkauf, und es
fallen neben der ortstblichen Vermittlungsgebuihr
keinerlei Nebenkosten an. Zudem betrachten wir
es als zeitgemaB und fair, wenn der Kunde selbst
entscheidet wie lange er uns das Vertrauen schenkt.

Welche Vorgehensweise raten Sie nun den
deutschen Hausverkaufern?

Thomas Kostner: Nutzen Sie ein unverbindliches
Beratungsgesprach und lernen Sie uns kennen!

Herr Késtner, herzlichen Dank fir das informative
und héchst interessante Gespréch. Es kénnte
manchem Hausbesitzer in Stddeutschland neue
Perspektiven fir den lukrativen Verkauf seiner
Immobilie er6ffnen.
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